
Initiativbewerbung Sales
Wir suchen Menschen, die Verantwortung übernehmen wollen.

Technologie ist deine Sprache und Kundenbeziehungen
deine Leidenschaft? Dann starten wir gemeinsam durch!

Bewerben Sie sich mit Gehaltsvorstellung und frühestmöglichem

Eintrittstermin per E-Mail an: bewerbung@memorysolution.de

(m/w/d)

Im Vertrieb. Auf verschiedenen Karrierewegen.
Ob mit technischer Expertise, Gespür für Kunden oder strukturiertem Blick auf
Prozesse – wir freuen uns auf Ihre Initiativbewerbung.

Egal ob Berufseinsteiger:in oder erfahrene Führungskraft: Wenn Sie zuverlässig
arbeiten, Themen voranbringen und mit uns wachsen möchten, sind Sie bei uns
richtig.

Karriere mit Zukunft in der Tech-Branche
Die Halbleiter- und Serverindustrie boomt – und bei Memorysolution sind Sie
mittendrin. Mit spezialisierten Speicher- und HPC-Lösungen gestalten wir die
digitale Transformation aktiv mit.
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Gemeinsam gestalten - Ihre Aufgaben:
Verstehen und Analysieren von Kundenanforderungen als Grundlage für individuelle
Lösungsansätze
Betreuung strategischer Kundenbeziehungen mit Fokus auf langfristige
Partnerschaften
Beratung und Vertrieb in einer unserer drei Business Units – mit unterschiedlichen
Schwerpunkten, Zielgruppen und Technologien
Unterstützung von Entwicklungsprozessen in der Industrie durch technische
Beratung und Distribution spezialisierter Speicherkomponenten
Konfiguration und Vertrieb maßgeschneiderter Server- und Speicherlösungen – von
Standardprodukten bis zu hochindividualisierten Systemen

Ihre Eigenschaften - Unser gemeinsamer Erfolg:
Motivation & Engagement: Bereitschaft, Verantwortung zu übernehmen und
gemeinsam mit uns zu wachsen.
Kundenbegeisterung: Kundenbedürfnisse verstehen, lösungsorientiert denken
und partnerschaftlich handeln – mit Fokus auf nachhaltige Mehrwerte.
Teamgeist & Kommunikationsstärke
Leidenschaft für Technologie: Interesse an IT-Trends und Freude daran, eigene
Ideen einzubringen.
Flexibilität & Anpassungsfähigkeit: Schnelle Anpassungsfähigkeit und kreative
Lösungsfindung in neuen Situationen.

Arbeiten bei Memorysolution - Ihre Vorteile:
Unbefristete Festanstellung mit 30 Tagen Urlaub
Homeoffice-Möglichkeit
Prämienmodell
Notebook & Smartphone
Mitarbeiterevents
Förderung & Weiterbildung
Betriebliche Altersvorsorge
Flache Hierarchien & direkter Einfluss auf die Unternehmensentwicklung

Bewerben Sie sich mit Gehaltsvorstellung und frühestmöglichem

Eintrittstermin per E-Mail an: bewerbung@memorysolution.de
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